A szakmai követelménymodul azonosítója és megnevezése:
0002-06 Marketingtevékenység
A szakmai követelménymodul tartalma:

Feladatprofil:

Folyamatosan figyelemmel kíséri a piac (kereslet, versenytársak, beszerzési források) alakulását
A piac feltárásának lehetséges módjai közül kiválasztja az adott feladathoz a legmegfelelőbbet

Egyszerűbb piackutatási folyamatot megtervez és lebonyolít

A piac szegmentálásával kapcsolatos feladatokat végez

Értelmezi a kutatási jelentés tartalmát

Javaslatot tesz a célpiacra, a pozicionálás területeire

Profiljának/lehetőségeinek megfelelően alkalmazza a hagyományos és az eladáshelyi reklámeszközöket, akciókat

Értékesítési akciót előkészít, megtervez, értékel
Kiválasztja az adott célra a legmegfelelőbb reklámeszközöket

Ápolja a külső és belső kapcsolatokat (PR, részt vesz vásárokon, kiállításokon)

Tulajdonságprofil:
Szakmai kompetenciák:

A típus megjelölésével a szakmai ismeretek:

C
A folyamatos piackutatás jelentősége, módjai
C
A fogyasztói szokások felmérésének módszerei

C
A piackutatás módszerei
C
A piac elemzésének módszerei

B
A piacszegmentálás módszerei

C
A reklámtevékenység megtervezésének szempontjai, folyamata

B
A reklám- és értékesítési akciók szervezésének szempontjai, folyamata

B
Az értékesítést ösztönző módszerek

B
A külső/belső PR

A szint megjelölésével a szakmai készségek:
4
Köznyelvi olvasott szöveg megértése
4
Köznyelvi beszédkészség
4
Szakmai olvasott szövet megértése

Személyes kompetenciák:

Döntésképesség

Rugalmasság


Fejlődőképesség, önfejlesztés

Társas kompetenciák:

Közérthetőség

Hatékony kérdezés készsége

Visszacsatolási készség


Udvariasság

Módszerkompetenciák:


Kreativitás, ötletgazdagság

Helyzetfelismerés


Nyitott hozzáállás


Eredményorientáltság

